
NeueMitarbeiter gewinnen

Hörbare Brand-Experience

Vom „Anbieter“ zurMarke

PreiswertesMarketing

Bis zu 80% Terminquote

Finde heraus, wie Dumit Deinem Podcast
einfach, schnell und prognostizierbar Deinen
Markenaufbau beschleunigst, als Experte
anerkannt wirst und neue Kunden gewinnst.

Einladung zumPodSelling-Discovery-Call

Das Podcast-Erfolgssystem für
Unternehmer &Unternehmen



Begegnungen

Experte für authentisches, personengebundenes Verkaufen

Mr. Podcast & Erfinder von PodSelling®

+20 Jahre Erfahrung | +50.000 Kunden | +30 Länder

Exklusiver Podcast-Partner der größten Referentenagentur Europas

Top 100 Trainer 2021-2023 sowie Top 100Unternehmer 2023-2025



Meine Notizen
& Fragen

Ulf Zinne GmbH •Hauptstraße 42 • 25469Halstenbek

Meinungen &
Rückmeldungen

PodSelling löst u.a. das größte Problem der
meisten Unternehmer: An den Tisch ihrer
Wunschkunden zu kommen.

Mit den praxiserprobten PodSelling-Strategien
erzielst Du künftig bis zu +80% Terminquote
und das leicht, mit Freude und prog-
nostizierbar.

PodSelling verkürzt in bisherigen Projekten die
Sales-Cycles um bis zu 40%. Ein zentraler
Grund ist der schnelle Zugang zu den ent-
scheidenden Entscheidern.

PodSelling ist ein weltweit patentiertes
Schritt-für-Schritt System, welches Podcasts
nicht aus der Content- und Reichweiten-
perspektive betrachtet, sondern stringent aus
der Vertriebs- und Relevanzperspektive.

Damit wird ein Podcast auch dann für Dich zu
einem Erfolgsbooster, wenn Du als Unter-
nehmer oder Unternehmen in einer klaren
Nische positioniert bist.

ACHTUNG: PodSelling ist NUR der richtige
Weg, wenn ein aufrichtiges Interesse an
Menschen besteht. Wir distanzieren uns
ausdrücklich von allen, die hierin nur den
nächsten, schnellen Akquise-Weg sehen.

PodSelling?
That’s in it for me!

Autor: Ulf Zinne
Geschäftsführer
heart-working Investment GmbH
undUlf Zinne GmbH

Triff Unternehmer,
die in ihremBusiness

auf Authentizität setzen.

Hermann Scherer
Business-Experte, Berater &
Bestsellerautor

„Wenn es um Wachstum geht und darum, die Dinge
konsequent umzusetzen, braucht esUlf Zinne – denMann,
der die Dinge in Bewegung bringt.“

Thorsten Kreutz
Speaker und Unternehmer

„Ich habe noch keinen einzigen Menschen im Internet
gesehen, der auch nur ansatzweise so gut in Sachen
Vertrieb (Sales) ist wie Ulf Zinne. Und ich sage das,
nachdem ich in den letzten 15 Jahren bereits ein 8-
stelliges Business aufgebaut und auch das laufende
Business in 4Monaten auf über 1Mio. Euro skaliert habe.”

Gerd Kulhavy
Vorsitzender der Geschäftsführung
der Speakers Excellence Holding GmbH

„Ulf Zinne ist für mich ein echtes Ass auf dem Podcast-
Markt.“

Andreas Buhr
Erfolgreicher Unternehmer, Redner, Autor

„Ulf Zinne hat mich überrascht: sehr gute Vorbereitung,
tolle Fragen, hoheWertschätzung, Empathie. Sehr
professionell. Ein top Niveau!“

Jochen Schweizer
Gründer-Unternehmer, Speaker, Bestseller-
Autor, Investor & Abenteurer

„Somacht Podcast Spaß. Toll gemacht.“

Jetzt QR-Code scannen
und direkt hören.



#1: Skepsis-Schalter imOffline-Modus
Heutige Interessenten sind schwieriger geworden? Nein. Sie sind nur berechtigt
skeptischer geworden und scannen extrem hart, ob sie nur „ein Geldbeutel auf zwei
Beinen“ für irgendeinenAnbieter sind.Die Folge: Immermehr Interessenten schotten sich
hermetisch ab. PodSelling entriegelt diese (emotionalen) Vorhängeschlösser und belässt
den internen Skepsis-Schalter DeinerWunschkunden imOffline-Modus.

#2: Echter Expertenstatus
Wahrscheinlich hast Du selbst schon zahlreiche Business-Gespräche geführt, bei denen
DeineGesprächspartner einfach nur positiv „geflasht“ vonDir undDeinemWissenwaren.
Wie schade, dass genau das sonst niemand mitbekommt. Anders mit Deinem Podcast.
Deine Expertise wird direkt erlebbar und das auch im direkten Gespräch. Das bringt Dir
deutlich mehr Reputation in sehr kurzer Zeit und überzeugt durch den „Vererbungs-
Effekt“ auch andere potenzielle Interessenten Deiner Zielgruppe.

5 Gründe, warum sich
PodSelling® für Dich lohnt

#3: Hochwertigster Content für DeinMarketing
In der Realität ist es doch so: EntwederDu hast jemanden, der Dir für viel Geld (und leider
oftmals unzuverlässig) Texte für Dein Marketing schreibt, oder Du verbringst Tage und
Wochen damit, Inhalte zu produzieren, die gefühlt immer nur ein Kompromiss sind.
Anders mit Deinem Podcast: Auf eine bestimmte Art produziert, erhältst Du in 20 Mi-
nuten bereits hochwertigsten Content für Monate. Und das simpel, mit guten Work-
flows, klar strukturiert und einfach delegierbar.

#4: Unabhängigkeit von sozialen Plattformen
Welche Plattform auch immer Du nutzt: Das Risiko ist immer an Deiner Seite. Denn eine
kleine Änderung im Algorithmus, eine nicht erfüllte Anforderung etc. können schnell zu
einer kompletten Sperrung Deines Accounts führen. Und dann? Stundenlanges Hoffen,
Frust, Nervenkrieg, Umsatzverlust. Anders sieht es mit einem Podcast aus. Denn der
Inhalt gehört stetsDir. Das heißt fürDich: Du kreierst keine Posts oder Stories (die zudem
nach kurzer Zeit nichts mehr wert sind), sondern langfristiges Kapital für Dein Business.

#5: Endlich wieder Spaß imVertrieb
Vertrieb ist das betriebswirtschaftliche Rückgrat jedesUnternehmens. Doch oftmals geht
der Spaß, auf Grund der neuen Härte im Markt verloren. Mit PodSelling gehört dies der
Vergangenheit an. Statt vor Gesprächen zu schwitzen oder sich währenddessen wie in
einem Bewerbungsgespräch vorzukommen, führst Du endlich wieder echte Dialoge auf
gegenseitiger Augenhöhe.



„Wenn ichmal am Tisch bin, dann ...“
Viele unserer Kunden wissen: Sind sie erst einmal im Gespräch, ist der Erfolg nicht mehr
weit. Doch gerade andenTisch zu kommen, ist einewahreKunst.Dennnur zuoft schotten
sich heutige Entscheider immer weiter ab. Wir haben hierfür ein ganz bestimmtes
Podcast-Format entwickelt, welches Dir schnell und vorhersagbar dabei hilft, Deine
Terminquote (auch bei Kaltkontakten) auf bis zu 80% zu erhöhen. Und das mit maximaler
Integrität und einem hohen ethischenMaßstab.

„Kann ich einen Podcast nur für Interessentenmit exklusivem Inhalt erstellen?“
Genau dafür haben wir den Podcast-Audio-Funnel entwickelt. Mit einem großen Vorteil
für Dich: Denn Studien zeigen, dass deutlich mehr Menschen einen Podcast zu Ende
hören, als ein Video zu Ende sehen. Wir zeigen Dir gerne, wie Du einen Podcast mit nur 3
Episoden entwickelst, der Deine Interessenten schrittweise vonDir überzeugt.

Welches Ziel möchtest Du mit Deinem Podcast erreichen?
Bisherige Top5 unserer Kunden

„Wir sind im eCommerce.Wie kann ein Podcast das Einkaufserlebnis erhöhen?“
In diesem Fall bietet sich die Produktion einzelner Episoden an, welche gezielt auf
einzelne Produkte eingehen und hierbei spannende Hintergrundinformationen liefern.
Ein besonderer Clou: Zur Kommunikation und direkten Einladung kannst Du einfach mit
QR-Codes arbeiten. Diese sind schnell und günstig auf Deiner Ware anbringbar und
bringen Deine Kunden direkt zur richtigen Folge.

„Wie kann ichmich als Trainer & Coachmit einemPodcast von anderen abheben?“
Ein großes Problem vieler Workshops ist die oftmals mangelnde Nachhaltigkeit der
Maßnahme. Anders, wenn ein Podcast einbezogen wird. Dieser kann gemeinsam mit den
Teilnehmern entstehen und ebenso Führungskräfte oder sogar die Geschäftsführung
integrieren. So bleiben der Workshop und Deine Botschaften im wahrsten Sinn des
Wortes „imOhr“.

„Wie könnenwir einen Podcast für Onboardings nutzen?“
Die ersten 24 Stunden eines neuen Mitarbeiters entscheiden über rund 30% seiner
langfristigen Produktivität. Umsowichtiger, dass genau dieser Prozess gut begleitet wird.
Dein Podcast wird damit zum Vermittler wichtiger Werte und Eurer Kultur. Ganz
nebenbei kann sich auch die Führungsmannschaft persönlich und nahbar in einem solchen
Format zeigen.

Einladung zumPodSelling-Discovery-Call

Mail: support@ulfzinne.com



Unsere Angebote

Entscheidungs-Booster (Done for you)

Dein Podcast von uns erstellt. Perfekt
für Dich, wenn Du eigentlich nur einen
fertigen Podcast haben möchtest (mit 3
fokussierten Episoden), um den
Entscheidungsprozess Deiner Kunden
gerade inDeiner Abwesenheit akustisch
zu unterstützen und neue Interessenten
anzuziehen.

Auf Basis eines gemeinsamen Strategie-
Meetings erstellen wir eine klare
Dramaturgie und interviewen Dich auf
Basis unseres patentiertenWürdigungs-
barrieren®-Ansatzes.

Von der Cover-Erstellung bis hin zum
Schnitt und der technischen Einrichtung
kommt hierbei alles von uns.

PodSelling-Werkstatt Platin &Diamond
Kern der Werkstatt ist es, Dir dabei zu helfen, Deinen eigenen Podcast zu erstellen, mit
dem Du (mit weniger als 100 Hörern) in kurzer Zeit Dein Business auf das nächste Level
bringst. Je nach Paket bringenwir Dich zudem ins Fernsehen und Radio.

Basierend aufDeinerZielsetzung legenwirDeine individuelle Strategie fest undbegleiten
Dich bei derUmsetzung. Kleingruppen, persönlicher Support, permanente Erreichbarkeit,
kurze Videos mit den wichtigsten Anleitungen, definierte Workflows zum sofortigen
Anfangen ... Du wirst merken, dass unsere Arbeit auf der Erfahrung mit über 50.000
Menschen aus +30 Ländern basiert.

Challenge uns! BucheDir DeinenDiscovery-Call und erlebe,
wie Deine Podcast-Idee binnenMinuten live entsteht.

Wachstumsstrategie + Podcast
Auf Basis des weltweiten Goldstandards
für Wachstum, der „Jobs to be done
Theory“, entwickelt einer der führenden
Wachstumsstrategen eine voll belastba-
re, marktgestützte Grundlage für Dein
weiteresWachstum.

Darauf aufbauend entwickeln wir
Deinen Podcast - 100% zugeschnitten
auf das Problem, welches Deine In-
teressenten und Kunden wirklich gelöst
haben möchten und für dessen Er-
ledigung sie bereit sind, das ent-
sprechende Investment aufzubringen.

PodSellingMedienpaket
Dubrauchst schnellMedien-Material für
Deine Webseite? Du möchtest Deinen
Markenaufbau beschleunigen? Doch all
dies ohne ein 6-stelliges Invest für eine
Agentur?

Wie wäre es mit einem TV-Auftritt,
einem Radio- und einem Podcast-Inter-
view?

Und all das perfekt abgestimmt auf Dein
Business, auf Deine Wunschkunden und
mit einem VIP-Day in Hamburg (Li-
mousinen-Transfer, 5* Hotel …).

Sende jetzt eine E-Mail an:
support@ulfzinne.com.



„Die ‚Podcast-Maschine‘! Irrsinniger Freigeist, maximale
Performance und genialer Vortragsredner! Jederzeit
wieder! TOP-Empfehlung!“

„Ulf kann ich gar nicht inWorten beschreiben. Er ist
authentisch und unglaublich inspirierend.Wer einen
ehrlichen Podcast habenmöchte, kommt anMister
Podcast nicht vorbei.“„Ulf Zinne ist ein Vollprofi! Ich habe ihn sehr kompetent

erlebt, gepaart mit einer unglaublichen Empathie und
Fingerspitzengefühl für sein Gegenüber und das
Publikum. Auf der Bühne bringt er seine Performance
auf den Punkt undmanmerkt schnell, Ulf Zinne ist ein
Meister seines Handwerks.“

ProvenExpert Zitate:

Das sagen einige unserer Kunden
und Interviewpartner

LeoMartin
Ex-Geheimagent, Kriminalist, Speaker &
Spiegelbestsellerautor

„Für mich eines der besten 2 Gespräche, die ich als
Interviewgast bis heute geführt habe.“

Thorsten Kreutz
Speaker und Unternehmer

„Ich habe noch keinen einzigen Menschen im Internet
gesehen, der auch nur ansatzweise so gut in SachenVertrieb
(Sales) ist wie Ulf Zinne. Und ich sage das, nachdem ich in
den letzten 15 Jahren bereits ein 8-stelliges Business
aufgebaut und auch das laufende Business in 4Monaten auf
über 1Mio. Euro skaliert habe.”

Gerd Kulhavy
Vorsitzender der Geschäftsführung
der Speakers Excellence Holding GmbH

„Ulf Zinne ist für mich ein echtes Ass auf dem Podcast-
Markt.“

Jochen Schweizer
Gründer-Unternehmer, Speaker, Bestseller-
Autor, Investor & Abenteurer

„Somacht Podcast Spaß. Toll gemacht.“

Axel Beyer
SchulleiterMSH
(Moderne Schule Hamburg)

„Das Podcast-Projekt mit Ulf Zinne ist für uns ein
voller Erfolg. Die Anzahl der interessierten Eltern
hat sich binnenwenigerWochen um den Faktor 20
erhöht und auch direkte Anmeldungen erfolgenmit
Hinweis auf den Podcast. Auch intern stellen wir
fest, dass sich großer Stolz unter den Schülern und
auch demKollegium ausbreitet.Wir freuen uns
somit auf die weitere Zusammenarbeit.“

Hermann Scherer
Business-Experte, Berater & Bestsellerautor

„Wenn es um Wachstum geht und darum, die Dinge
konsequent umzusetzen, braucht es Ulf Zinne – den Mann,
der die Dinge in Bewegung bringt.“

Ein Ausschnitt aus den PodSelling-
Produktionen unserer Kunden:

Georg Kofler
Unternehmer, Experte für Kommunikation,
Marketing und E-Commerce



Marc Böhmer
Finanz-Coach für junge Erwachsene

„Was in so kurzer Zeit an konkreten
Business-Chancen entsteht, ist
unvorstellbar. Ich bin gerade22 Jahre
alt und mir ist nach dem zweiten
Podcast-Gespräch direkt die
Geschäftsführung eines neues
Unternehmens angeboten worden.
Wahnsinn!“

Herausforderung

Marc möchte mit den
vielen Unwahrheiten am
Finanzmarkt aufräumen
und möchte hierfür
Unternehmer gewinnen,
die seineMission teilen.

Ziel

Schneller und massiver
Aufbau von höherer
Glaubwürdigkeit mit ein-
em Budget von weniger als
15K Euro. Gewinnen von
Kooperationspartnern für
gemeinsame Projekte im
Finance-Bereich.

Ergebnis

Nach 2 Interviews wurde
ihm die Geschäftsführung
einer GmbH angeboten.
Auch seine Reputation hat
sich binnen weniger
Monate erheblich erhöht.

Fallbeispiele

„Michael Nissen
Wachstumsberater (u.a. Unilever, GL, Roland Berger Strategy, Coca Cola)

„Als C-Suite Berater in Wachstums-
fragen ist die elegante Vernetzung
für mich entscheidend. Ulf Zinne hat
mir bewiesen, dass es absolut
möglich ist, konservative Werte und
eine klare Ergebnisfokussierung mit
einem Podcast aufzubereiten. Das
Ergebnis begeistert und bringt vor
allem eins: Konkrete Gespräche mit
sonst hermetisch abgeriegelten und
höchst skeptischen Top-Entschei-
dern.“

Herausforderung

Michael Nissen gehört zu
den weltweit führenden
Wachstumsberatern. Die
Challenge: Ein unterhalt-
samer und pragmatischer
Podcast, der mit „bunten
Tortendiagrammen“ bricht.

Ziel

Die punktgenaue Erstel-
lung eines moderierten
Podcasts in 4 Stunden -
perfekt abgestimmt auf die
entscheidenden Fragen
potentieller Kunden.

Ergebnis

Der Podcast "Ich hasse
Strategieberater" sowie
eine spürbare Erhöhung
von zusätzlichen Erstge-
sprächen im 2-stelligen
Prozentbereich.

„

Du findest den Titel lustig?
Dann wirst Du den Inhalt
lieben. Jetzt reinhören.

ZumPodcast:



Ulf Zinne
Geschäftsführer

Schritt 3:
Podcast-Launch.
Einwahrhaftig großerMoment.DeinPodcast erblickt das Licht derWelt. Logisch, dasswir
dies auch gerne mit Dir feiern. In den meisten Fällen schaffen wir es auch mit Dir
gemeinsam, dass Dein Podcast direkt in den Top100-Charts einsteigt.

So kann es weitergehen
Schritt 1:
Lerne uns kennen.
Setze Dich direkt mit uns in Verbindung und fordere uns gerne heraus. Erlebe, wie die
Grundidee für Deinen Podcast direkt in unserem gemeinsamen Gespräch entsteht.
Danach entscheidest Du, ob undwie Dumit uns arbeitenmöchtest.

Dennis Sievers
PodSelling-Coach, Podcast-Co-Host
und Kundenbetreuer

Schritt 2:
Ein gemeinsamer Umsetzungsplan.
In einem unverbindlichen, direkten Gespräch gehenwir in die Tiefe und entwickeln Deine
zielführende PodSelling-Strategie. Danach hast zu 100%Klarheit und bist ready to start.

Und danach? :
Offen gesagt: Das entscheiden wir dann. Denn wir haben schon mehrfach erlebt, dass
PodSelling® das komplette Leben unserer Kunden extrem positiv verändert hat.
Persönlich, beruflich, finanziell. Eins ist sicher: PodSelling® ist sehr viel mehr, als die
Erstellung eines Podcasts - Erhöhung Deiner relevanten Sichtbarkeit, Brand-Aufbau,
Persönlichkeitsentwicklung „de Luxe“, Vertriebsschulung. Und genau deswegen schauen
wir mit Dir gemeinsam neu auf Deine Situation.

Über Ulf Zinne
Ulf Zinne (Mr. Podcast) gilt als einer der 100 renom-
miertesten Experten für das Thema „Authentischer
Erfolg“ im DACH-Raum und Italien. Der mehrfach
ausgezeichnete und studierte Dipl. Kfm. (FH), Autor,
TV-Moderator und Wachstumsberater hält zudem
mehrere Patente, u.a. für PodSelling® und gilt als
Erfinder von Human Sales Excellence®. Im
Mittelpunkt seiner Arbeit steht das Konzept der
Würdigungsbarrieren®. In über 20 Jahren arbeitete
er bisher mit über 50.000 Menschen aus über 30
Ländern und knapp 35 Branchen sowie auf allen
Hierarchie- Ebenen. Sein stärkstesMarkenzeichen ist
seine einzigartige Fähigkeit, die individuelle Per-
sönlichkeit von Menschen schnell und akkurat zu
erfassen und in individuelle Erfolgswege zu über-
setzen.

Unser Team

Julia Giese
Assistenz der Geschäftsführung



Backstage -
Ein Blick hinter die Kulisse Platz für alles, was Du uns fragen

möchtest

Lass uns gemeinsam Deine Podcast-Idee entwickeln und umsetzen. Scanne einfach den
QR-Code und buche Dir Dein Gespräch auf Augenhöhe oder sende uns eine E-Mail an
support@ulfzinne.com.Wir melden uns dann bei Dir.



Plattform-Unabhängigkeit

AuthentischesWachstum

Skepsis-Vermeidung

Schneller Brandaufbau

Wieder Spaß imVertrieb

5 entscheidende Vorteile

Finde heraus, wie Dumit Deinem Podcast
einfach, schnell und prognostizierbar Deinen
Markenaufbau beschleunigst, als Experte
anerkannt wirst und neue Kunden gewinnst.

Einladung zumPodSelling-Discovery-Call.


